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. Oduvodnéni volby tématu

Vyuka se opird o nezbytné mnozstvi znalosti na
téma podnikatelské Cinnosti.
Studenti obdrzi praktické rady a cviceni, které jim

pomuyuzou v rozhodovdni, zda by v budoucnu chtéli

zalpzit viastni firmu nebo byt zaméstnani v podniku,

ebo instituci.




Il. Obecne cile vzdélavani

» Ziskdni znalosti na téma kladd a zdpord provozovAani
podnikatelské cinnosti a také zpUsobU hleddni ndpadd na
vlastni byznys a zdrojU jeho financovani.

= Pochopeni, jak se tyto znalosti mohou pridat v kazdodennim
profesnim zivote.

» Sezndmeni se s konkrétnimi, snadno proveditelnymi a

fektivnimi cvicenimi, kterd studentdm umozni ziskat dovednost

provadét rozhodnuti o své profesni budoucnosti.

Posileni motivace k praci na sobé a rozvijeni praktickych
schopnosti.

DUlezitym aspektem realizace tématu je také priprava studentU
na zivot ve spoleCnosti a prijeti pozitivniho mysleni, které
prospivd motivaci a vlastnimu vyhodnoceni profesnich
predispozic.



lll. Tématicky obsah vyuky

. Pojem podnikatelské Cinnosti
. Vlastnosti podnikatele

. Klady a zdapory podnikani
pad na byznys

./Odkud vzit penize na zalozeni firmy?
. Cviceni



IV.Metody vyucovani

1) Mini predndska (na zakladé prezentace)
2) llustraCni materidly — interaktivni film

3) Prace pod vedenim

4) Prdce ve skupiné




1. Pojem podnikatelské ¢innosti

Podnikatelska éinnost je vydéleénd ¢innost v oblasti
produkce, sluzeb, obchodu, staveb nebo tézby

minerdlnich zdroja.

Jejim Ucelem je...

Maximalizace zisku




1. Pojem podnikatelské ¢innosti

Podnik - je to z pravniho, ekonomického a
organizac¢niho hlediska vyélenéna a samostatnd

jednotka.




1. Pojem podnikatelské ¢innosti

Podnikatel — osoba fyzicka, pravnicka nebo
jednotka bez pravni osobnosti, ktera provozuje
podnikatelskou ¢innost soustavnym a organizovanym

zpUsobem
a... NA VLASTNI RIZIKO.




2. Vlastnosti podnikatele

K vlastnostem, které by mél podnikatel mit, patii uréité vrozené
vlastnosti, kvuli kterym, jak hldsa jedno vychodni prislovi, se chce Zit
.jeden den jako tygr misto sto dnU jako ovce” a také ziskané
vlastnosti, které prichdzi s casem.

Vrozené vilastnosti:

nost — ,,umis pocitat — pocitej sGm se sebou”

acovitost — témér na hranici s workoholismem

Iniciativa — lidé se déli na ty, kterym se chce, a ty, kteri vécné
narikaji

Odvaha — uz jen rozhodnuti otevrit si podnikani vyzaduje odvahu
Souperivost — budes muset bojovat s konkurenci a nékdy i s

klienty



2. Vlastnosti podnikatele

Ziskané viastnosti:
/odpovédnost — ziskavdas ji s kazdou dalsi podepsanou
zakdzkou a smlouvou
= Qdolnost vUcistresu — ,,co té& nezabije, to t& posili”
4 motivace — jsou okamziky, kdy zUstane jen vira v to, ze se

1O povede

Sebedisciplina - nikdo jiny nez ty sdm té k discipliné
neprivede

Stridmost — napred investice, pak potéseni



3. Klady a zdpory provozovadni podnikatelské ¢innosti

Je provozovani firmy néco pro mé?

Jednoho dne se probudis rano.
Treba té osviti a prijdes na genidini ndpad, jehoz realizaci
vydélas velké penize, ziskads uzndni a stanes se panem svého

Zivota.

ez ale udélas prvni krok, musis si zodpovedet tri otdzky:
yplati se firmu zalozit, jaké jsou klady a zapory provozovani

podnikatelské cinnosti.



3. Klady a zdpory provozovadni podnikatelské ¢innosti

Klady provozovani podnikatelské ¢innosti:
Jsi nezavisly,
Uskutecnujes své plany a sny,
Vsechno zavisi na tobeg, jsi séfem sam pro sebe,
Nehrozi ti propusténi, napr. kvuli véku,
Nehrozi ti boj o misto s agresivnimi ,,mladymi viky”
Pracujes, s kym chces,
am si urcujes plat ©,
Nemusis sndset séfovu Spatnou ndladu ani obliceje kolegu, které
nemas tak docela v oblibég,
Nemds nadfizeného, sam si urcujes cile, ukoly, intensitu prdace,

pracovni dobu a misto atd.,
Nemusis zaddat o dovolenou,
= TvUj pUvod, pohlavi a vék nehraqji roli.



3. Klady a zdpory provozovadni podnikatelské ¢innosti

Zapory provozovdni podnikatelské ¢innosti:

. viastni firmy se nedd odeijit, zavrit za sebou dvere a na nic

nemyslet, o nic se nestarat,

= Mezi véci, které neddavaiji spat, paffi vétsinou financni zdlezitosti,
spojené predevsim se zaqijisténim souvislosti zakdzek, vyplatami,
povinnostmi vU¢&i finan&nimu Ufadu a socidinim pojisténim,

= Casto pracujes nepretrzité, bez ohledu na to, jaky je den v tydnu a

A denni dobaq, bez dovolené I1éta a létq,

iziko neuUspéchu spoclivd vyhradné na tobé - riskujesS nejen
maijetek firmy, ale i svUj viastni,

Problém s motivaci k prdaci a dalS§imu snazeni, kdyz se nedostavuji
Uspéchy,

Jsi zodpovédny pravné a financné.



3. Klady a zdpory provozovadni podnikatelské ¢innosti

Vlastni firma to uz je velkd zodpovednost za sebe, své blizke,
zamestnance.

Zacit podnikat vyzaduje mnoho sil, sebediscipliny a zvysovani

svych kompetenci a to se vypldci pouze z dlouhodobého

pohledu.

okud jsi od prirody nestdaly a pocitds s tim, ze ,,se to udéld
samo” nebo ,,néjak to bude”, tak od foho ndpadu upust a

najdi si radéji dobrou stabilni praci.



3. Klady a zdpory provozovadni podnikatelské ¢innosti

Pokud jsi presvédceny, ze mds velké predpoklady k tomu,
aby sis zalozil a Uspésné provozoval viastni byznys, pro
vsechny pripady si zkontroluj své sebehodnoceni a zodpovéz
nékolik otazek:
= MAS nezbytné znalosti a schopnosti, abys provozoval firmu

daném odvétvie

Jsi sezndmeny s frhem, na némz chces podnikat?

MaS néjakou duvérnou osobu, kterd t€ bude podporovate
Jsi vytrvaly a nenechds se prilis brzo odradite

Co té motivuje, aby sis otevrel vlastni firmu?

Mdas vhodné predpoklady?



4. Napad na podnikani

Najdi diru na trhu

Co to je dira na trhu?

Dira na trhu je oblast, ve které neni velkd konkurence

nebo ve které je tva nabidka jedinecna.




4. Napad na podnikani

Najdi problémy, kieré je treba vyresit

Na svété je plno problému, které se daji vyresit.
Kazdy problém mad potencidl stat se vynosnym byznysem.
Lidé maji mnoho poftreb, které by chtéli uspokojit.

slis, odkud se vzal otvirdk na konzervy nebo nuzky pro

levaky?



4. Napad na podnikani

Pozoruj

Pozoruj svet kolem sebe.
MUzZe se stdt, Ze treba na dovolené v zahranici objevis skvély

napad a Uspésne se inspirujes.




4. Napad na podnikani

Strategie ¢erveného oceadnu.
MUzZes najit lepsi zpUsob na feseni problému, ktery se uz
nekdo snazil vyresit.
Rikd se tomu strategie Eerveného ocednu.

Je to strategie, jak vstoupit na jiz existujici trh.

bys prodal vic, musis byt lepsi nez tvoje konkurence.

amatuj, Ze Italové vymysleli pizzu, ale teprve Americané ji

popularizovaili.



4. Napad na podnikani

DulezZita rozhodnuti
= vybrat ndzev firmy,

= vybrat pravni formu podnikdni,

= vybrat zpUsob zdanéni,

it druh podnikdni,

rCit datum zahdjeni Cinnosti,
urCit misto provozovdni podnikatelské Cinnosti,

= vybrat banku, kde budu mit firemni UCet.



4. Napad na podnikani

Hledej na internetu
Velmi zajimavym zpusobem je prochdzeni riznych diskuznich
fér a socidlnich siti.
Castokrdt lidé sami pisou, o svych potfebdch a o
problémech s jejich realizaci: ,,Pro¢ neni...” nebo ,,Skoda, ze

se nedqd...".

Staci si zjistit, zda jsi schopen lidem dat to, co potrebuii.



4. Napad na podnikani

Rozvijej svoje konicky a zajmy

Pokud jsi zapdleny do néjakého védeckého oboru, kufilstvi
nebo sportovni discipliny, mUzes pohledat ndpad v tom, co

Mas rad a v ¢em jsi dobry.




4. Napad na podnikani

Analyzuj své profesni zkusenosti

Pouvazuj, jaké mdas moznosti a predispozice.
Kde jsi dfiv pracovale Jaké jsou tvé zkusenostie Co muzes v

této chvili nabidnoute Co umis ty a tvuj partner v podnikdni?




4. Napad na podnikani

Adaptuj existujici produkty pro novou cilovou skupinu

Dobry ndpad nemusi poléhat vyhradné na tom, ze vymyslis
novy produkt.
nebylo.
Nekdy staci existujici produkt upravit pro novou skupinu

zAkazniko.



4. Napad na podnikani

Poslouchej své instinkty

Pokud citis, ze je to to, co bys chtél délat, nic ti nebrdni to

zkusit.




5. Odkud vzit penize na zalozeni firmy?

Pred zalozenim firmy kazdy uvazuje nad otdzkou

— odkud vzit penize na podnikdni?

Penize se takrka vdleji na ulici. Spolufinancovani

ahdjeni podnikatelské ¢innosti nebo dotace na

tevieni firmy muzes ziskat z roznych zdroju a neni to

vubec tak tézke.



5. Odkud vzit penize na zalozeni firmy?

Dotace a spolufinancovani:

= Dotace z Uradu prdce,
» Dotace na zahdjeni podnikatelské cinnosti z Evropské
Unie,

» Jiné zdroje.




5. Odkud vzit penize na zalozeni firmy?

Unijni prostredky - pro koho?

O unijni prostfredky mize usilovat plnoletd osoba, kterd

v prubéhu posledniho roku nemd zaregistrovanou
Zadnou podnikatelskou ¢innost.

Nejvétsi Sanci maji osoby, pro které situace na frhu

prace neni prilis prizniva, Cili dlouhodobé
zameéstnané, zeny vracejici se do prace po materskée
dovolené, osoby pred 25. rokem zivota a po 45. roce
Zivota, a také osoby bydlici na vesnici.



5. Odkud vzit penize na zalozeni firmy?

Etapy ziskdvani dotaci na start z Evropské unie:
Vybér programu
Priprava dokumentace
Predlozeni projektu (zadosti, byznyspldanu)
Kvalifikacni pohovor
Klgdné rozhodnuti ve véci udéleni dotace nebo puUjcky

odepsani smlouvy

Realizace projektu (napr. ndkup vybaveni)
VyUctovani projektu (predlozeni faktur ndkupu atd.
instituci, kterd dotaci poskytla)



4. Prakticka cviceni







