AL Co-funded by the
LS Erasmus+ Programme
rar of the European Union

INOVACNI VZDELAVACI NASTROJE

VIRIBUY UNITIS

FUNDACJA ROZWOJU
REGIONALNEGO

Téma: ,,MLADI PODNIKATELE”

Tomasz Zactona

Monika Danielska




|. Opodstatnéni vybéru tématu

/Akladem vyuky jsou nezbytné znalosti na téma
provozovani prvniho podnikani.

Studenti obdrzi praktické rady a cviceni, které jim
pomuyuzou v rozhodnuti, zda zacit podnikatelskou

cCinhost, aby podporili domdaci rozpocet.



Il. Obecne cile vzdélavani

» 7Ziskdni znalosti na téma zpUsobU hleddni ndpadd na vlastni
podnikani.

= Pochopeni, jak Ize tyto znalosti vyuzit v kazdodennim profesnim
Zivote.

» Sezndmeni se s konkrétnimi, jednoduse proveditelnymi a
efektivnimi cvicenimi umoznujicimi ziskat schopnost rozhodovat

e v zdlezitostech podnikatelské Cinnosti.

Posileni motivace k praci na sobé a rozvijeni praktickych
dovednosti.
Podstatnou soucdsti realizace tématu je také priprava studentu
k zivotu ve spoleCnosti a prijimani pozitivniho mysleni, které
prospiva motivaci a spravnému hodnoceni vliastnich profesnich
predispozic.



lll. Tématicky obsah vyuky

. Pojem podnikatelské Cinnosti
. Vlastnosti podnikatele
. Proc se opldaci zalozit viastni firmu®@

ot

m se ridit pri zakladdani firmy?¢

/Ndpady na vlastni byznys ©
. Cviceni



IV.Metody prowadzenia zajeé

1) Mini predndska (na zakladé prezentace)
2) llustraCni materidly — interaktivni film

3) Prace pod vedenim

4) Prdce ve skupiné




1. Pojem podnikatelské ¢innosti

Podnikatelska éinnost je vydéleénad ¢innost v oblasti
produkce, sluZeb, obchodu, stavebnictvi nebo v oblasti

hledani a téZby nerostnych zdroju.

Jejim cilem je...

Dosazeni zisku



1. Pojem podnikatelské ¢innosti

Podnikatel - fyzickd nebo pravnicka osoba nebo
subjekt bez pravni osobnosti, ktery provozuje

podnikatelskou ¢innost soustavnym a organizovanym

zpUsobem a ... NA VLASTNI RIZIKO




2. Vlastnosti podnikatele

K vlastnostem, které by mél podnikatel mit, patii uréité vrozené
vlastnosti, kvuli kterym, jak hldsa jedno vychodni prislovi, se chce Zit
.jeden den jako tygr misto sto dnU jako ovce” a také ziskané
vlastnosti, které prichdzi s casem.

Vrozené vlastnosti:

nost — ,,umis pocitat — pocitej sGm se sebou”

acovitost — témér na hranici s workoholismem

Iniciativa — lidé se déli na ty, kterym se chce, a ty, kteri vécné
narikaji

Odvaha — uz jen rozhodnuti otevrit si podnikani vyzaduje odvahu
Souperivost — budes muset bojovat s konkurenci a nékdy i s

klienty



2. Vlastnosti podnikatele

Ziskané vlastnosti:

» /odpovednost - ziskavdas ji s kazdou dalsi
podepsanou zakdzkou a smlouvou

= Odolnost vUci stresu — ,,co t& nezabije, to t& posili”

= Silnd motivace - jsou okamziky, kdy zUstane jen vira v

0, Ze se to povede

Sebedisciplina — nikdo jiny nez ty sdm té k discipliné
neprivede

» Stfidmost — napred investice, pak potéseni



3. Proc¢ se vyplaci zalozit vlastni firmu?

Je provozovani firmy néco pro mé?

Jednoho dne se probudis rano.
Treba té osviti a prijdes na genidlni ndpad, jehoz realizaci
vydelas velké penize na vysnénou dovolenou, ziskas uzndni @

stanes se pdnem sveho zivota.




3. Proc¢ se vyplaci zalozit vlastni firmu?

Viastni firma ti ddvd mnoho moznosti seberealizace.

Nejvétsi vyhodou provozovdani viastniho podnikani je to, ze

nemusis nikoho prosit o penize a zaméstnani.




3. Proc¢ se vyplaci zalozit vlastni firmu?

Klady provozovani podnikatelské ¢innosti:
Jsi nezavisly,
Uskutecnujes své plany a sny,
Viechno zAavisi na tobé, jsi séfem sam pro sebe,
Nehrozi ti propusténi, napr. kvuli véku,
Nehrozi ti boj o misto s agresivnimi ,,mladymi viky”,

Pracujes, s kym chces,

Sam si urCujes plat ©,

Nemusis sndset séfovu Spatnou ndladu ani obliceje kolegu, které
nemas tak docela v oblibé,

Nemds nadfizeného, sam si urcujes cile, ukoly, intensitu prdace,
pracovni dobu a misto atd.,

Nemusis zaddat o dovolenou,

TvUj pUvod, pohlavi a vék nehraqji roli.



3. Proc¢ se vyplaci zalozit vlastni firmu?

Pokud jsi presvédceny, ze mds velké predpoklady k tomu,
aby sis zalozil a Uspésné provozoval viastni byznys, pro
vsechny pripady si zkontroluj své sebehodnoceni a zodpovéz
nékolik otazek:
= MAS nezbytné znalosti a schopnosti, abys provozoval firmu

daném odvétvie

Jsi sezndmeny s frhem, na némz chces podnikat?

MaS néjakou duvérnou osobu, kterd t€ bude podporovate
Jsi vytrvaly a nenechds se prilis brzo odradite

Co té motivuje, aby sis otevrel vlastni firmu?

Mdas vhodné predpoklady?



4. Cim se ridit p¥i zakladani viastni firmy?

Pfedevsim tim, v é¢em jsi nejlepsi. Pokud mas nadpromérné
schopnosti v néjaké oblasti, mUzZes z nich udélat byznys.
Tehdy stvoris idedlni spojeni — budes délat to, co mds rad. vV

prdaci na uvazek to ¢asto neni mozné.




5. Napady na prvni byznys

Najdi diru na trhu

Co to je dira na trhu?

Dira na trhu je oblast, ve které neni velkd konkurence

nebo ve které je tva nabidka jedinecnad.




5. Napady na prvni byznys

Péce o déti - jde ti to skvéle s mladsimi sourozenci?
Nevadi ti krik, pld¢ a neustale mluvenie Zamysli se, jestli
nechces byt chova.

Poradani akci - mds rdd dobrou zdbavu a jsi
spojecensky? Vyuzij toho a zaloz firmu, kterd se bude

zdbyvat organizaci vselijakych akci.



5. Napady na prvni byznys

3. Fotografie — mdas alesporn primérné kvalitni fotdk?e
ZUCastni se odborného kurzu fotografovdani a pracuj
nad rozvojem svych dovednosti. MUzes délat fotky na
svatbdch, chrtech, narozeninach.

. Tvoreni internetovych stranek - v dnesni dobé prakticky

azda firma musi mit infernetové stranky. Pokud f1i jejich
tvoreni nedéld vetsi probléem, mohl bys zalozit firmu,

kterd se tim bude zabyvat.



5. Napady na prvni byznys

5. Uklid - jsi puntickdie Udrzujes ve svém pokoji vidy
dokonaly poradek? Najde se hodné lidi, ktefi neradi
uklizeji a jsou schopni zaplatit dost penéz za to, aby to
nekdo udelal za ne. Vyuzij toho.

6. Obsluha socidlnich siti - mUzes navrhnout firmdm, ze se

es spravovani jejich profild na veskerych socidlnich



5. Napady na prvni byznys

7. Hand-made vyroba - jsi nadprimérné manudiné
zruénye Pokud ano, muzes zalozit firmu, kterd se bude
zabyvat tvorenim rucné vyrdbéné bizuterie nebo
slavnostnich prdni. Své vyrobky muozes proddvat bud

na ifiternetu nebo na ruznych jarmarcich.




5. Napady na prvni byznys

Najdi problémy, kieré je treba vyresit

Na svété je plno problému, které se daji vyresit.
Kazdy problém mad potencidl stat se vynosnym byznysem.
Lidé maji mnoho poftreb, které by chtéli naplnit.

slis, odkud se vzal otvirdk na konzervy nebo nuzky pro

levaky?



5. Napady na prvni byznys

Pozoruj

Pozoruj svet kolem sebe.
MUZe se stdt, Ze treba na dovolené v zahranici objevis skvély

napad a Uspésne se inspirujes.




5. Napady na prvni byznys

Strategie ¢erveného oceadnu.
MUzZes najit lepsi zpUsob na feseni problému, ktery se uz
nekdo snazil vyresit.
Rikd se tomu strategie Eerveného ocednu.
Je to strategie, jak vstoupit na jiz existujici trh,

bys prodal vic, musis byt lepsi nez tvoje konkurence.

amatuj, Ze Italové vymysleli pizzu, ale teprve Americané ji

popularizovaili.



5. Napady na prvni byznys

DulezZita rozhodnuti
vybrat nazev firmy,
= vybrat pravni formu podnikdni,
vybrat zpUsob zdanéni,

it druh podnikani,

rCit datum zahdjeni Cinnosti,
urCit misto provozovdni podnikatelské Cinnosti,

vybrat banku, kde budu mit firemni UCet.



5. Napady na prvni byznys

Hledej na internetu
Velmi zajimavym zpusobem je prochdzeni riznych diskuznich
fér a socidlnich siti.
Castokrdt lidé sami pisou, o svych potfebdch a o
problémech s jejich realizaci: ,,Pro& neni..."” nebo ,Skoda, Ze

se nedad...".

Staci si zjistit, zda jsi schopen lidem dat to, co potrebuii.



5. Napady na prvni byznys

Rozvijej svoje konicky a zajmy

Pokud jsi zapdleny do néjakého védeckého oboru, kufilstvi
nebo sportovni discipliny, mUzes pohledat ndpad v tom, co

Mas rad a v ¢em jsi dobry.




5. Napady na prvni byznys
Analyzuj své profesni zkusenosti
Pouvazuj, jaké mdas moznosti a predispozice.

Kde jsi dfiv pracovale Jaké jsou tvé zkusenostie Co muzes v

této chvili nabidnoute Co umis ty a tvUj partner v podnikdni?




5. Napady na prvni byznys

Adaptuj existujici produkty pro novou cilovou skupinu

Dobry ndpad nemusi poléhat vyhradné na tom, ze vymyslis
novy produkt.
nebylo.
Nekdy staci existujici produkt upravit pro novou skupinu

zAkazniko.



5. Napady na prvni byznys

Poslouchej své instinkty

Pokud citis, ze je to to, co bys chtél délat, nic ti nebrdni to

zkusit.




4. Prakticka cviceni







