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Opodstatnéni volby tématu

/Akladem vyuky jsou nezbytné znalosti na téma
rozhodovani se ve financnich zdlezitostech.
Studenti obdrzi praktické rady a cviceni, které jim

pomuyuzou Vv rozhodovdni, zda se pustit do

podnikdni, najit si zameéstnani nebo utratit penize za

viastni potreby.



Il. Obecne cile vzdélavani

= Ziskani znalosti na téma spravného rozhodovani ve financnich
zdlezitostech.

= Pochopeni jak jde tyto znalosti vyuzit v bézném profesnim
Zivote.

» Sezndmeni se s konkrétnimi, jednoduse proveditelnymi a
efektivnimi cvicenimi, kterd umoznuji ziskani schopnosti se

ozhodovat ve vécech provozovani podnikatelské Cinnosti.

Posileni motivace k prdci na sobé a k rozvijeni praktickych

dovednosti.
Podstatnou soucdsti realizace tématu je také priprava studentu
na zivot ve spoleCnosti a prijeti pozitivniho mysleni, které
prospiva motivaci a spravnému hodnoceni vliastnich profesnich
predispozic.



lll. Tématicky obsah vyuky

Financni rozhodnuti
Co je dobré védét, nez se rozhodnés
Jak udélat spravnou volbu

ot

m se ridit pri zaklddani viastni firmy®e

R

Cviceni



IV.Metody vyuky

1) Minipredndska (na zakladé prezentace)
2) llustraCni materidly — interaktivni film

3) Prace pod vedenim

4) Prdce ve skupiné




1. Finanéni rozhodnuti

KdyzZ se mnoho lidi chova uréitym zpusobem, lehce
nabyvdme presvédceni, Ze je to spravny smér a

déldme to sameé ©

Je to spravné?




1. Finanéni rozhodnuti

Jaky to md vyznam v procesu rozhodovdni? Dokonale
to chdpou prodejci, kteri Casto pouzivaji argument

,dobre se to proddava”, ,zakaznice rady voli tento vzor”




1. Finanéni rozhodnuti

Jednani na zakladé chovani jinych lidi slouzi k omezeni
analyzy a k rychlejsimu rozhodnuti, ale neni to nutné
efektivni. | kdyz ¢asto automaticky jedname tak jako

jini, nemusi to byt pro nds dobré.




1. Finanéni rozhodnuti

Nedostatek znalosti v daném tématu podporuje
vzorovani se na cizim chovani.

Je tézké zkoumat kazdé téma a sbirat specialistické

znalosti o vsem, z ¢im mame do c¢inéni.

le dobré se hloubéji zajimat o obory, které pro nas

maiji velky vyznam a jsou spojeny s dulezitymi

rozhodnutimi - jsou to nase finance ©



1. Finanéni rozhodnuti

Nemusime zndt podrobnosti sestavovdni Uvérovych
nebo investi¢nich nabidek ani zakony, kterymi se ridi
trh, abychom se mohli rozhodnout ohledné vybéru

nebo umisténi kapitalu uréitym zpUsobem.




1. Finanéni rozhodnuti

Je ovsem freba volbu provést na zakladé znalosti
potencjalnich rizik, predpoklddaného zisku a moznosti

Z investice vycouvat.




2. Co je dobré védét, nez se rozhodnes?
1. Pravidlo avutority - Pokud se ndm pokazi auto,
jedeme k mechanikovi. Kdyz nds boli zub, jdeme k
zubari. Podobné je to s finanénimi rozhodnutimi.
Nemusime se ve financich vyznat, proto hleddme

pomoc U vhodnych poradcu. Je treba ale ddvat

pozor, abychom se nechyiili do pasti pravidla

autority.



2. Co je dobré védét, nez se rozhodnes?

2. Svdadéjici skupinové mysleni - pii rozhodovdni
ohledné financi se muzeme ptdt na radu jinych lidi,
ale méli bychom je zvdzit individudiné nebo s

nejblizssi osobou, které se toto rozhodnuti také tyka.




2. Co je dobré védét, nez se rozhodnes?

Ukotveni - kdyz si chceme koupit kolo a zndmy ndm
rekne, Ze se ceny pohybuji kolem 500 dolar0, muze
se pro nds tato informace stat kotvou a skutecné
ceny kol k ni budeme podvedomé prirovnavart.

kotveni pro nds proto muze byt Skodlivé, zvIast

pokud ho chytre vyuzije prodejce.



2. Co je dobré védét, nez se rozhodnes?

Je treba co nejobektivnéji shodnotit situaci a varianty
vybéru a také si uvédomovat, ze pravdépodobnost se
lisi od naseho ,.zdravého rozumu” a k jejimu odhadu je

potreba vic Udaju nez samotny instinkt.




2. Co je dobré védét, nez se rozhodnes?

Vétsinou je variant spousta a je snadné z

toho mit v hlavé zmatek a nejistotu, co zvolit.




3. Jak udélat spravnou volbu?

ry ~ 7

Reknéme, Ze mds jistou penéini éastku, se kterou nevis,
co udelat.
vazujes, jak tento finanéni nadbytek vyuiit.

Na vybér mds viastni podnikdni, investice, prazdniny ©




4. Jak udélat spravnou volbu?

Pfede vSim tim, v éem jsi nejlepsi. Pokud mas nadprumérné
schopnosti v néjakém oboru, vyplati se z toho udélat byznys.
Tehdy stvoris idedlni spojeni — budes délat to, co té bavi. V

zameéstnaneckém pomeéru je toto casto nemozné.




5. Napady na byznys

Najdi diru na trhu

Co to je dira na trhu?

Dira na trhu je oblast, ve které neni velkd konkurence

nebo ve které je tva nabidka jedinecna.




5. Napady na byznys

Najdi problémy, kieré je treba vyresit

Na svété je plno problému, které se daji vyresit.
Kazdy problém mad potencidl stat se vynosnym byznysem.
Lidé maji mnoho poftreb, které by chtéli naplnit.

slis, odkud se vzal otvirdk na konzervy nebo nuzky pro

levdaky?



5. Napady na byznys

Pozoruj

Pozoruj svet kolem sebe.
MUZe se stdt, Ze treba na dovolené v zahranici objevis skvély

napad a Uspésne se inspirujes.




5. Napady na byznys

Strategie ¢erveného oceadnu.
MUzZes najit lepsi zpUsob na feseni problému, ktery se uz
nekdo snazil vyresit.
Rikd se tomu strategie Eerveného ocednu.
Je to strategie, jak vstoupit na jiz existujici trh,

bys prodal vic, musis byt lepsi nez tvoje konkurence.

amatuj, Ze Italové vymysleli pizzu, ale teprve Americané ji

popularizovaili.



5. Napady na byznys

DulezZita rozhodnuti
vybrat nazev firmy,
= vybrat pravni formu podnikdni,
vybrat zpUsob zdanéni,

it druh podnikani,

rCit datum zahdjeni Cinnosti,
urCit misto provozovdni podnikatelské Cinnosti,

vybrat banku, kde budu mit firemni UCet.



5. Napady na byznys

Hledej na internetu
Velmi zajimavym zpusobem je prochdzeni riznych diskuznich
fér a socidlnich siti.
Castokrdt lidé sami pisou, o svych potfebdch a o
problémech s jejich realizaci: ,,Pro& neni..."” nebo ,Skoda, Ze

se nedad...".

Staci si zjistit, zda jsi schopen lidem dat to, co potrebuii.



5. Napady na byznys

Rozvijej svoje konicky a zajmy

Pokud jsi zapdleny do néjakého védeckého oboru, kufilstvi
nebo sportovni discipliny, mUzes pohledat ndpad v tom, co

Mas rad a v ¢em jsi dobry.




5. Napady na byznys
Analyzuj své profesni zkusenosti
Pouvazuj, jaké mdas moznosti a predispozice.

Kde jsi dfiv pracovale Jaké jsou tvé zkusenostie Co muzes v

této chvili nabidnoute Co umis ty a tvUj partner v podnikdni?




5. Napady na byznys

Adaptuj existujici produkty pro novou cilovou skupinu

Dobry ndpad nemusi poléhat vyhradné na tom, ze vymyslis
novy produkt.
nebylo.
Nekdy staci existujici produkt upravit pro novou skupinu

zAkazniko.



5. Napady na byznys

Poslouchej své instinkty

Pokud citi§, ze je to to, co bys chtél délat, nic fi nebrdni to

zkusit.




4. Prakticka cviceni







