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|. Uzasadnienie wyboru tematu

/ajecia oparte sg na niezbednej ilosci wiedzy no

temat specyfiki prowadzenia dziatalnosci

gospodarcze.

Uczniowie  otfrzymujg  praktyczne  porady |

cwiczenia, ktére pomogg im w podjeciu decyzji,
y W przysztosci chcieliby otworzy¢ wtasng firme,

czy podjgc¢ zatrudnienie w przedsiebiorstwie, czy

INstytucii.



Il. Ogdlne cele ksztatcenia

» /dobycie wiedzy na temat wad | zalet prowadzenia
dziatalnosci gospodarczej, jak rowniez sposobdw poszukiwania
pomystdw na wtasny biznes i zrddet ich finansowania.

» 7rozumienie w jaki sposob ta wiedza moze przydac sie na co
dzien w zyciu zawodowym.

= Poznanie konkretnych, tatwych do wykonania i skutecznych

cwiczen umozliwiajgcych nabycie umiejetnosci podejmowania

decyzji o przysztosci zawodowe.

Wzmochnienie motywacji do pracy nad sobg i rozwijania
umiejetnosci praktycznych.

Istotnym elementem realizacji tematu jest takze przygotowanie
ucznidow do zycia w Srodowisku spotecznym oraz przyjecie
postawy pozytywnego myslenia, sprzyjajgcej motywacji i
wtasne] ocenie predyspozycji zawodowych.



lll. Zakres tematyczny zajeé

. Pojecie dziatalnosci gospodarczej
2. Cechy przedsiebiorcy

3. Zalety i wady prowadzenia dziatalnosci
gospodarcze|

omyst na biznes

Skad wzig¢ pienigdze na zatozenie
firmy?¢

. Cwiczenia




IV.Metody prowadzenia zajeé

1) Mini wyktad (w oparciu o prezentacje)
2) Materiaty poglgdowe — interaktywny film
3) Praca pod kierunkiem

4) Praca w grupie




1. Pojecie dziatalnosci gospodarczej

Dziatalnos¢ gospodarcza jest to zarobkowa dziatalnosé
produkcyjna, ustugowa, handlowa, budowlana lub w
zakresie poszukiwania

i eksplantacji zt6z mineralnych.

Jej celem jest..

Maksymalizacja zysku



1. Pojecie dziatalnosci gospodarczej

Przedsiebiorstwo - jest to prawnie, ekonomicznie
i organizacyjnie wyodrebniona i samodzielna

jednostka gospodarcza.




1. Pojecie dziatalnosci gospodarczej

Przedsiebiorca - osoba fizyczna, prawna lub jednostka

nie posiadajgca osobowosci prawnej, kiora prowadzi

dziatalnosé gospodarczq, w sposob ciqggty,
zorganizowany

i...NAWLASNE RYZYKO




2. Cechy przedsiebiorcy

Cechy przydatne przedsiebiorcy to na pewno cechy wrodzone, bez
ktérych chce sie zyé, jak gltosi pewne przystowie wschodnie "jeden
dzien jak tygrys zamiast sto dni jak owca" oraz cechy nabyte, ktére
przychodzq z czasem.

Cechy wrodzone:

Zaradnosc - ,,umiesz liczyC - licz na siebie”

acowitos¢ - prawie na granicy z pracoholizmem

Inicjatywa - ludzie dzielg sie na tych, ktérym sie chce i na tych,
ktorzy wiecznie narzekajq

Odwaga - juz sama decyzja o rozpoczeciu prowadzenia
wtasnego biznesu wymaga odwagi

/myst rywalizacji - przyjdzie nam walczy¢ z konkurencjg a czasem

nawet i z Klientem ;-)



2. Cechy przedsiebiorcy

Cechy nabyte:
Odpowiedzialnos¢ - nabywana z kazdym podpisanym
zZleceniem i umowq

Odpornosc na stres - "co nas nie zabija, to nas wzmacnia..."

Samodyscyplina - Nikt poza nami nas nie zdyscyplinuje

Wstrzemiezliwosc - najpierw inwestycje, potem przyjemnosci



3. Zalety i wady prowadzenia dziatalnosci gospodarczej

Czy prowadzenie firmy jest dla mnie?
Pewnego dniqg, obudzisz sie rano.
Moze doznasz olsnienia i wpadniesz na genialny pomyst
dzieki realizaciji ktérego zarobisz wielkie pienigdze,

zdgbedziesz uznanie i staniesz sie Panem swojego zycia.

im jednak postawisz pierwszy krok, musisz odpowiedziec
sobie na trzy kluczowe pytania: czy warto zatozy¢ firme, jakie
sq zalety a jakie wady prowadzenia dziatalnosci

gospodarcze,.



3. Zalety i wady prowadzenia dziatalnosci gospodarczej

Zalety prowadzenia dziatalnosci gospodarczej:
Jestes niezalezny,
Realizujesz swoje plany i marzeniq,
Wszystko zalezy od Ciebie, jestes sam sobie szefem,
Nie grozi nam zwolnienie np. Ze wzgledu na wiek,

Nie grozi nam walka o stanowisko z agresywnymi "mtodymi
wilkami",

racujesz z kim chcesz,

Sam sobie ustalasz wynagrodzenie ©

Nie musimy znosi¢ ztego humoru szefa albo oglgdania twarzy
niekoniecznie lubianych wspdtpracownikow,

Nie mamy przetozonego, sami sobie wyznaczamy cele
I zadania oraz regulujemy intensywnosc pracy, jej czas, miejsce
itp.,

Nie musimy prosi¢ o urlop,

Twoje pochodzenie, wiek, pteC nie majg znaczenia.



3. Zalety i wady prowadzenia dziatalnosci gospodarczej

Wady prowadzenia dziatalnosci gospodarczej:

. wtasne] firmy nie da sie wyjsC, zamkngC za sobg drzwi

i nie myslec¢, nie martwic sie o nic,

= Sen z oczu spedzajg najczesciej kwestie finansowe, szczegodlnie
Zwigzane z zapewnieniem ciggtosci zlecen, wyptatg wynagrodzen,
zobowigzaniami wobec urzedu skarbowego i ubezpieczen

spotecznych,

esto pracuje sie na okrggto, bez wzgledu na dzien tygodnia i
pore dnia, bez urlopu latami,

Ryzyko niepowodzenia spoczywa wytgcznie na Tobie — ryzykujesz
nie tylko majgtkiem firmy, ale rowniez osobistym,

Problemy z motywacjg do pracy i dalszego wysitku przy braku
sukcesow,

Odpowiadasz prawnie i finansowo.



3. Zalety i wady prowadzenia dziatalnosci gospodarczej

Wtasna firma to duza odpowiedzialnosc za siebie, Twoich
najblizszych, pracownikow.

Rozpoczecie dziatalnosci wymaga wiele sit, samodyscypliny i

podnoszenia wtasnych kompetenciji, a to optaca sie tylko w

dtuzszej perspektywie.

JEsli z natury masz stomiany zapat i liczysz, ze ,,samo sie zrobi”
lub ,,jakos to bedzie” to odpusc sobie ten pomyst i poszuka

lepiej jakiejs dobrej, stabilnej pracy.



3. Zalety i wady prowadzenia dziatalnosci gospodarczej

Jesli jestes przekonany, ze masz wszelkie predyspozycje do
tego by zatozy¢ i prowadzi¢ z sukcesem swoj wlasny biznes,
na wszelki wypadek zweryfikuj swojg samoocene
i odpowiedz sobie na kilka pytan:

» Czy masz niezbedng wiedze | umiejetnosci do

rowadzenia firmy w wybranej branzye

Czy znasz rynek, na ktérym chcesz prowadzi¢ dziatalnosc?e
Czy masz kogos zaufanego, kto zapewni ci wsparcie?

Czy jestes wytrwaty i nie zniechecasz sie zbyt szybko?

Co cie motywuje by oftworzy¢ wtasng firme?

Czy masz odpowiednie predyspozycje?



4. Pomyst na biznes

IZnajdz nisze rynkowq

Co to jest nisza rynkowa?

Nisza rynkowa to miejsce, w ktorym nie wystepuje zbyt
duza konkurencja lub Twoja oferta jest

wyjgtkowq ofertq.




4. Pomyst na biznes

Poszukaj problemoéw do rozwigzania

Swiat jest peten problemdw, ktére mozna rozwigzad.
W kazdym problemie istnieje potencjalna mozliwosc
przeobrazenia go w dochodowy biznes.

Lydzie majg wiele potrzeb, ktdre chcieliby zaspokoic.

Jak sqdzisz skad wziat sie otwieracz do puszek czy nozyczki

dla oséb leworecznych?



4. Pomyst na biznes

Podpatruj

Obserwuj otaczajgcy cie Swiat.
Moze sie okazadc, ze na przyktad na zagranicznych
wakacjach odkryjesz swietny pomyst i z sukcesem sie

zainspirujesz.




4. Pomyst na biznes

Strategia czerwonego oceanu..
Mozesz znalezC lepszy sposdb na rozwigzanie problemu, kidry
juz ktos chciat rozwigzac.
Nazywa sie to strategig czerwonego oceanu.
Jest to strategia wchodzenia na juz isthiejgcy rynek.

ARy sprzedawac wiecej powinienes byc lepszy od swojej

konkurencii.

Pamietaj, ze Wtosi wymyilili pizze, ale dopiero Amerykanie jg

spopularyzowali.



4. Pomyst na biznes

Wazne decyzje
wybrac nazwe firmy,

= wybrac¢ forme prawng dziatalnosci,
» wybrac¢ forme opodatkowania,

= okreslic rodzaj dziatalnosci

= ystali¢ date rozpoczecia dziatalnosci,

ustali¢c miejsce wykonywania dziatalnosci gospodarcze;,

wybrac bank, w ktérym bedziemy miec¢ konto firmowe.



4. Pomyst na biznes

Szukaj w internecie
Bardzo ciekawym sposobem jest przeglgdanie roznych forow
dyskusyjnych lub socjal media.
Niejednokrotnie ludzie sami podpowiadajg o swoich
pofrzebach i braku mozliwosci ich realizacji piszgc: "Dlaczego

nie ma..." lub "Szkodaq, ze nie mozna...".

Wystarczy sprawdzic czy jestes w stanie dostarczy¢ ludziom

tego, czego poftrzebujq.



4. Pomyst na biznes

Rozwijaj swoje pasje i zainteresowania

Jezeli jestes pasjonatem jakiejs tematyki wiedzy,
majsterkowania czy dyscypliny sportu mozesz poszukac

pomystu w tym, co lubisz i na czym sie znasz..




4. Pomyst na biznes

Przeanalizuj swoje doswiadczenie zawodowe

Zastanow sie, jakie masz zasoby i predyspozycje.
Gdzie wczesniej pracowatese Jakie sg Twoje
doswiadczeniae Czym na obecng chwile dysponujesz?

Co wiesz Ty i Twoj wspolnik?




4. Pomyst na biznes

Adaptuj istniejgce produkty do nowej grupy docelowej

Dobry pomyst nie musi polegac wytgcznie na wymysleniu
nowego produktu.
Mozesz wzigC pod uwage juz isthiejgce rozwigzanie, ale na

rynku, na ktérym nie byto ono jeszcze stosowane.

zasami wystarczy przedstawic istniejgcy produkt nowej

grupie klientow.



4. Pomyst na biznes

Stuchqj swoich przeczuc

Jesli czujesz, ze to jest to, co chciatbys robiC nic nie stoi na

przeszkodzie, aby sprobowac.




5. Skad wzigc pienigdze na zatozenie firmy?

Przed zatozeniem firmy, kazdy zastanawia sie nad

kwestiq - skad wziac¢ pienigdze na biznes?

Pienigdze lezg wrecz na ulicy. Dofinansowanie na

rozpoczecie dziatalnosci gospodarczej czy dotacje na

otwarcie firmy mozesz otrzymac z réznych zrédet i

wcale nie jest to takie trudne.



5. Skad wzigc pienigdze na zatozenie firmy?
Dotacje i dofinansowania:
= Dotacje z urzedu pracy,

» Dofinansowanie  na  rozpoczecie — dziatalnosci

gospodarczej z Unii Europejskiej,

e zrodta.



5. Skad wzigc pienigdze na zatozenie firmy?

Srodki unijne - dla kogo?

O srodki unijne moze sie starac osoba petnoletniai
niemajqgca w ciqgu osfatniego roku zarejestrowanej zadnej
dziatalnosci gospodarcze).

Najwieksze szanse majq osoby, dla ktorych sytuacja na rynku
y nie jest zbyt korzystna, czyli dtugotrwale bezrobotne,

biety powracajgce do pracy po urlopie macierzynskim i
wychowawczym,

osoby przed 25 rokiem zycia oraz po 45 roku zycia, jak

rowniez osoby zamieszkate na wsi.



5. Skad wzigc pienigdze na zatozenie firmy?

Etapy pozyskania dotacji na start z Unii Europejskiej:
Wybor programu
Przygotowanie dokumentacii
[tozenie projektu (wniosku, biznesplanu)
Rozmowa kwalifikacyjna

Pozytywna decyzja w sprawie przyznania dotacji bgdz

ZyCzKi

Podpisywanie umowy

Realizacja projektu (np. zakup sprzetu)

Rozliczenie projekiu (przedstawienie instytucji przyznajgce]
dotacje faktur zakupu itp.)



6. Cwiczenia praktyczne







