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Odovodnenie vyberu temy

Hodiny sU zalozené na pofrebnom mnozstve
vedomosti o Specifikdch prvého podnikania.
/iaci ziskavaju praktické rady, cvicenia, ktoré im

pomozu rozhodnut sa, Ci zacat podnikat a vdaka

tomu podporit svoj domaci rozpocet.



Il. Vseobecne vzdeldavacie ciele

» Ziskavanie vedomosti o tom, kde ndgjst ndpady na viastné
podnikanie.

= Pochopenie, aky spdsobom mozu byt tieto vedomosti uzitocné
v kazdodennom pracovnhom zivote.

= Spoznanie konkrétnych, lahko vykonatelnych a efektivnych

cviceni, ktoré pomozu lahsie sa rozhodnut, Ci zacat podnikaf
lebo nie.

Posiinenie motivacie pracovat nad sebou a rozvijat svoje
prakfické zru€¢nosti.

Délezitou sucastou tejto témy je qj priprava ziakov na zivot v
socidlnom prostredi a zaujatie postoja pozitivneho myslenia,
ktoré vedie k motivacii a vlastnému ohodnoteniu pracovnych
predpokladov.



lll. Tematicky rozsah hodin

. Pojem: hospoddarska cinnost
. Vlastnosti podnikatela
. Preco sa oplati podnikate

ot

m sa riadif pri zakladani vliastnej firmy?

./Ndapady na prvé podnikanie.©
. Cvicenia.



IV.Metody vedenia hodin

1) Minipredndska (na zaklade prezentacie)
2) llustracné materidly — interaktivny film

3) Praca pod vedenim

4) Prdaca v skupine




1. Pojem: hospodarska c¢innost

Hospoddrska éinnost je zarobkovd vyrobna, servisna,
obchodna, stavebnad ¢éinnost alebo éinnosti v oblasti

vyhladdavania a fazby nerastnych surovin.

Jej cielom je..

dosiahnutie zisku



1. Pojem hospodarskej cinnosti

Podnikatel - fyzickd osoba, pravnickd osoba alebo
jednotka bez pravnej subjektivity, ktora vykonava
obchodnu ¢innost sUstavne a zorganizovane

a ... NA VLASTNE RIZIKO




2. Vlastnosti podnikatela

Viastnosti vzitoéné pre podnikatela sU: 1. Vrodené vlastnosti, bez
ktorych by clovek chcel zif tak, ako hovori jedno vychodné
prislovie ,jeden den ako tiger, namiesto sto dni ako ovca,. 2.
Ziskané vilastnosti, ktoré prichadzajio s casom.

Vrodené vlastnosti:

Vynaliezavost - ,,spoliehaj sa len sém na seba”

rdd praca - takmer na pokraji workholizmu.

Iniciativa — ludia sa delia na tych, ktorym sa chce a na tych, ktori
sa stale stazuju.

Odvaha - uz samotné rozhodnutie zacat podnikat si vyzaduje
odvahu.

/mysel pre rivalitu — budeme bojovat s konkurenciou a niekedy qj

s klientom ;-).



2. Vlastnosti podnikatela

Ziskané vlastnosti:
/odpovednost - ziskava sa s kazdou podpisanou
objedndvkou a zmluvou.
» Odolnost voci stresu - ,,Co NAs nezabije, to nds posilni...".
3 motivacia — su chvile, kedy ndm zostava len vierq, ze sa

1O podari.

Sebadisciplina — nikto okrem nds na to nedohliadne.

Striedmost — ngjpryv investicie, potom potesenie.



3. Prec¢o sa oplati podnikat?

Je mlddeiznicke podnikanie pre mna?
Jedného dna sa rano zobudite.
Mozno sa doCkdate zjavenia alebo dostanete genidiny
ndpad, vdaka ktorému si zarobite velké peniaze na

vysnivanu dovolenku. Ziskate peniaze a stanete sa pdnom

svojho zivota.



3. Prec¢o sa oplati podnikat?

Vlastna firma ndm ponuka vela moznosti na sebarealizaciv.

Najvéacésou vyhodou mladeznickeho podnikania je to, ze

nemusite nikoho Ziadat o peniaze a pracu.




3. Prec¢o sa oplati podnikat?

Vyhody mlddeznickeho podnikania:
Ste nezavisly,
Realizujete svoje plany a sny,
Vsetko zavisi od Vdas, ste sami sebe séfom,
Nehrozi Vam prepustenie, vzhladom na vek,
Nehrozi Vam boj o poziciu s agresivnymi mladymi ludmi,
Pracujete s kym chcete,

am si urCujete vysku vyplaty,©
Nemusite zndsat zIU ndladu Séfa alebo sa pozerat do tvdre nie
velmi oblubenych kolegov,

Nemdte nadriadeného, sami si urCujete ciele a Ulohy a
regulujete intfenzitu prace, jej Cas, miesto atd.,

Nemusite nikoho ziadat o dovolenku,

Vas pdvod, vek a pohlavie nezohrdva ziadnu Ulohu.



3. Prec¢o sa oplati podnikat?

Ste presvedceny, Zze mate vsetky predpoklady na Uspesné
podnikanie? SkiUste najprv ohodnotit sam seba a
odpovedzte na niekolko otdzok:
» Mdte nevyhnutné vedomosti a zrucnosti potrebné na
podnikanie vo vybranej oblasti?

Pozndate trh, v rdmci ktorého chcete podnikate

Mate niekoho komu verite a kto Vam pomoze?
Ste vytrvaly a nenechdte sa prilis [ahko odradit?
Co Vdas motivuje k tomu, aby ste zacali podnikate

Mdte na to spravne predpoklady?



4. Cim sa riadif pri zakladani viastnej firmy?

Predovsetkym tym, v ¢om ste najlepsi. Ak mate
nadpriemerné schopnosti v nejakej oblasti, postavte svoje
podnikanie prave na nich.

Viedy vytvorite dokonaly vztah — budete robit to, ¢o Vas

avi. V praci na plny ovazok sa Vam to ¢asto nepodairi.



5. Napady na prvé podnikanie

Nagjdite dieru na trhu

Co je to diera na trhu?

Diera na trhu je miesto, kde nie je prilis velkd

konkurencia alebo je Vasa ponuka vynimocna.




5. Napady na prvé podnikanie

. Starostlivost o deti - viete sa postaraf o svojich
mladsSich surodencove Nevadi Vam krik, plac «©
neustdle rozpravanie?2 Zamyslite sa nad tym, Ci sa
nestat opatrovatelkou.©

nizovanie akcii - radi sa zabdvate a ste

sgioloCensky?e Vyuzite to, zacnite podnikaf a organizujte

kcie rozneho druhu.



5. Napady na prvé podnikanie

3. Fotografia - mate aspon priemerny fotoapardt?
Absolvujte Specidlny kurz fotografovania a rozvijajte
svoje vlastné zruCnosti. Mbzete fofif na svadbdch,

krstindch a narodenindch.

4. Tvorba internetovych stranok - v dnesnych ¢asom musi

at takmer kazdd firma internetovy stranku. Ak to

iete, oplati sa zacat podnikat v tejto oblasti.



5. Napady na prvé podnikanie

5. Upratovanie - ste pedantom? Svoju izbu mate vzdy
perfekine upratanu? Mnoho oséb nerado upratuje a
dokdze zaplatit velké penioze za to, aby to urobil

niekto namiesto nich. Vyuzite to.

a socidlnych sieti — mdzete navrhnuit firmdm, ze

bydete spravovat ich socidlne siete.



5. Napady na prvé podnikanie

7. Hand-made vyroba - mdte nadpriemerné manudine
zrucnostie Ak je to tak, popremyslajte o podnikani,
ktoré sa bude venovat vytvaranim rucne vyrobenych
Sperkov alebo pohladnic. Svoje produkty modzete

preddvat na internete a na réznych jarmokoch a

trnoch.



5. Napady na prvé podnikanie

Hladajte problémy, kioré je potrebné riesit

Svet je plny problémov, ktoré je potrebné riesit.
V kazdom problémy existuje potencidlna moznost premenit
ho na ziskovy obchod.

udia maju mnoho potrieb, ktoré chcu uspokoijit.

Co myslite, odkial sa vzal otvdraé na konzervy alebo

noznicky pre lavdkov?



5. Napady na podnikanie

Sledujte

Sledujte svet okolo seba.
M&ze sa stat, ze na zahrani€nej dovolenke dostane skvely

ndpad a inSpirujete sa.




5. Napady na prvé podnikanie

Stratégia ¢erveného ocednu..
Mbzete ngjst lepsi spdsob na vyriesenie problému, ktory uz
chcel niekto vyriesit.
Nazyva sa to stratégia Cerveného ocednu.
Je to stratégia vstupu uz na existujuci trh.

Aby ste mohli preddavaf viac, musite byt lepsi ako

konkurencia.

Myslite na to, ze Taliani vymysleli pizzu, ale az Americ¢ania ju

spopularizovali.



5. Napady na prvé podnikanie

Dolezité rozhodnutia
= Vybraf ndzov firmy,

= 7volit pradvnu formu podnikania,

= Zvolit formu zdaneniaq,

= Uvjest druh Cinnosti,

rcit datum zaciatku podnikania,
UrCit miesto podnikania,
» Vybrat banku, v ktorej budete mat podnikatelsky

ucCet.



5. Napady na prvé podnikanie

Hladajte na internete
Velmi zaujimavym spdsobom je prezeranie réznych
diskusnych for a socidlnych sieti.
Ludia fam Casto pisu o svojich potrebdch a o tom, ako ich
nemozno uspokoijit: ,,Preco nie je..." alebo ,Skoda, Ze

nemozno...".

Staci zistif, Ci dokdzete dodaf ludom to, o potrebuju.



5. Napady na prvé podnikanie

Rozvijajte svoje vdsne a zaujmy

Ak oblubujete nejaku oblast vedy, ste domdacim majstrom
alebo ste dobry v nejakej Sportovej discipline, mbzete

vyhladaf ndpad v tom, ¢o mate radi a v ¢om sa vyznadte.




5. Napady na prvé podnikanie

Preanalyzujte svoje pracovné skisenosti

Zamyslite sa nad tym, aké mate zdroje a predpoklady.
Kde ste predtym pracovalie Aké sU Vaie skUsenostie Cim
aktudine disponujete?

Co viete Vy a V&3 spolo&nik?




5. Napady na prvé podnikanie

Prisposobte existujice produkty novej cielovej skupine

Dobry ndpad nemusi byt len o vymyslani nového produktu.
Mbzete ponuknut uz existujuce riesenie, ale na frhu, na
ktorom este nie je.

Njekedy staci predstavit existujuci produkt novej skupine

klientov.



5. Napady na prvé podnikanie

Pocuvaijte svoju intuiciu

Ak mdate pocit, ze to je to, Co by ste chceli robif, nic Vam

nestoji v ceste, aby ste to vyskusali.




6. Prakticke cvic¢enia




Dakujem za pozornost
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